Care este primul pas pe care trebuie sa-l faci cand vrei sa pornesti o afacere?

A. Defineste structura echipei si rolurile fiecarui membru
B. Verifica daca exista o nevoie reala pentru idee in piata
C. Elaboreaza un plan detaliat de marketing

D. Construieste un prototip al produsului

Ce este propunerea unica de valoare?

A. O lista cu toate functionalitatile produsului/serviciului

B. O analiza detaliata a pozitionarii concurentilor

C. Beneficiul distinctiv oferit, diferit fata de competitie

D. Un plan de preturi adaptat pentru diferite segmente de clienti

Ce scop are cercetarea de piata in validarea unei idei de afaceri?

A. Determinarea exacta a costurilor de promovare

B. Stabilirea unui pret competitiv pentru produsul/serviciul oferit
C. intelegerea nevoilor si dorintelor potentialilor clienti

D. Identificarea partenerilor si furnizorilor strategici

Care este cel mai important aspect al unei idei de afaceri?

A. Frecventa si intensitatea nevoii pentru produs/serviciu
B. Usurinta implementarii solutiei pe piata

C. Calitatea materialelor sau a resurselor necesare

D. Prezenta unei echipe bine pregatite

Care este un exemplu de experiment pentru validarea unei idei de afaceri?

A. Crearea unui studiu de caz pe baza unui competitor de succes
B. Realizarea unui focus group cu potentiali investitori

C. Analizarea unor date statistice din industrie

D. Crearea unui landing page pentru pre-comenzi

De ce este importanta validarea ideii inaintea de a investi resurse semnificative?

A. Pentru a asigura conformitatea cu standardele de industrie
B. Pentru a evita risipa de resurse pe idei fara nevoie reala
C. Pentru a atrage atentia partenerilor externi

D. Pentru a obtine drepturi exclusive asupra ideii



